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STELLEANTIS

[Stellantis Pro One apresenta o seu plano estratégico, que
inclui 11 novos modelos até 2030 e o conceptinovador “Box
On Wheels”, a estrear no IAA Transportation de Hanéver

e Lancamento de 1 novos modelos a nivel mundial até
2030, incluindo duas novas geracoes de furgoes e
plataformas multienergia para pick-ups médias.

e Implementacao do novo ecossistema de servicos “Pro
One NEXT", dedicado a clientes de frotas profissionais.

e Veiculo auténomo “Box On Wheels”, que impulsiona a
evolucao das solucoes de mobilidade comercial.

e Objetivo claro para 2030: aumento em 30% no volume de
vendas, lideranca a nivel mundial e um patamar de 100%
no tempo de atividade dos veiculos.

Amesterdao, 28 de maio de 2026 — A Stellantis Pro One, Unidade de
Negdcios global dedicada a Veiculos Comerciais da Stellantis,
apresentou a sua ambiciosa estratégia no Dia do Investidor. Nela tracou
o caminho para reforcar a sua posicao numa industria em rdpida
evolucao, e acelerar a sua transformacao num fornecedor de
ecossistema completo para clientes profissionais.

Gracas a sua forte presenca mundial, a Stellantis Pro One é um dos
principais intervenientes do setor, contando com cerca de 1,65 milhoes
de unidades vendidas em 2025. A Divisao ocupa o primeiro lugar na
Europa e na América do Sul, o segundo no Médio Oriente e em Africa, e
o terceiro posto na América do Norte, onde continua a reduzir a
diferenca em relacao ao grupo que lidera esse mercado. A empresa
continua a reforcar a sua excelente posicao no mercado, apoiada por
uma estratégia clara centrada na exceléncia dos produtos e na
integracao de servicos.

A Stellantis Pro One estd a tirar partido do seu portefdélio multimarca e
do seu alcance global para oferecer solucoes ‘adequadas a cada
missgo’, adaptadas as necessidades especificas dos clientes
profissionais em todas as regioes do planeta — um ponto forte que



sustenta os objetivos claros definidos para 2030 no Dia do Investidor:
um crescimento de 30% em volume, a lideranca a nivel mundial e um
enfoque no tempo de atividade de 100% dos veiculos em circulacao.

Uma ofensiva de produtos abrangente

A Stellantis Pro One ird introduzir 11 novos modelos até 2030, incluindo
a renovacao de modelos principais e a introducao de novos veiculos em
segmentos hoje ainda nao explorados. O plano inclui o lancamento de
duas novas plataformas multienergia para furgbes, dotadas da
arquitetura STLA Brain: plataformas de furgoes médios e grandes.

Estas plataformas de nova geracao irao disponibilizar uma gama
completa de opgoes de motorizagao, incluindo tecnologias elétricas a
bateria, hibridas e de combustao interna, com um énfase especial nas
solucoes hibridas. O seu conjunto ira garantir o melhor desempenho da
classe em termos de carga Util, volume de carga e facilidade de
conversao.

Em complemento serao introduzidas quatro renovagdes de produtos
antes de 2030: um furgao pequeno atualizado — com especial atencao
na Ameérica do Sul —, uma renovacao significativa do furgao compacto
lider a nivel mundial no seu segmento e a introducao de dois novos
sistemas de motorizacoes elétricas a bateria em toda a gama, incluindo
novas baterias LFP e NMC, para melhorar, ainda mais, a autonomia e a
acessibilidade financeira.

A Stellantis Pro One estd também a acelerar a expansao do seu
portefdlio global de pick-ups, tirando partido de fortes ativos regionais,
de modo a servir os clientes profissionais onde quer que estes operem.
Na América do Sul, a empresa reforcard ainda mais a sua presenca
através da renovacao da Fiat Strada e da Fiat Toro, pick-ups pequenas
e compactas, introduzindo em simultaneo a nova Ram Rampage na
América do Norte.

Em paralelo, a Stellantis Pro One estd a realizar uma renovagao
completa da sua gama de pick-ups tradicionais na América do Norte,
abrangendo versoes ligeiras, pesadas e do tipo chassis-cabina. Estes
veiculos irao proporcionar o melhor desempenho e capacidades da sua
classe, bem como o primeiro veiculo elétrico com extensor de autonomia
(REEV).

Olhando para o futuro, o segmento das pick-ups de média dimensao
representa uma prioridade estratégica fundamental e uma
oportunidade significativa para expandir a cobertura de mercado. A
Stellantis Pro One abordard este segmento através de uma dupla
estratégia: desenvolvendo um novo modelo robusto que combina
acessibilidade econdmica e fiabilidade, através de uma parceria
estratégica ja estabelecida, introduzindo, em simultaneo, uma nova
pick-up Ram de tamanho médio para o mercado norte-americano.
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Concebido para satisfazer as mais elevadas expectativas em termos de
dimensoes, capacidade e desempenho, este novo modelo ira reforcar,
ainda mais, a competitividade da marca num segmento altamente
exigente.

De fornecedor de veiculos a um ecossistema completo: Pro One NEXT,
um dos cinco pilares do plano estratégico do Grupo

A Stellantis Pro One continua o seu processo de transformacao para se
tornar num fornecedor de ecossistema completo, que vao além dos
veiculos, ao integrar conectividade, servicos e Inteligéncia Artificial,
garantindo maiores performances, eficiéncia e valorizacao junto do
cliente.

Gracas as capacidades digitais avancadas, os veiculos da proxima
geracao funcionarao como elementos ativos de um ecossistema
totalmente conectado, apoiando as diferentes operacoes dos clientes,
melhorando o tempo de atividade e a eficiéncia, reduzindo a
complexidade geral e os niveis de stress dos operadores.

O ecossistema Stellantis Pro One esta estruturado sobre cinco pilares
principais:

e Dados e conectividade, para melhorar as atualizacoes completas
over-the-air e a interacao nativa por IA entre o condutor e o
veiculo;

e Pro One NEXT, o centro de controlo da Stellantis Pro One
dedicado a melhorar o tempo de atividade;

e Servigos integrados, incluindo solucoes internas de
financiamento, aluguer, seguros e carregamento;

e Programa Stellantis CustomFit, as solucoes de conversao e
personalizacao que integram as caracteristicas do veiculo de
base, alvo de modificacoes especificas a pedido do cliente,
efetuadas tanto internamente, como através de uma rede global
de mais de 550 parceiros certificados, garantindo a maxima
qualidade e prazos de entrega reduzidos;

e Uma sdlida rede profissional, garantindo uma ampla cobertura
territorial, através de mais de 21.000 pontos de assisténcia

dedicada.

No centro desta abordagem estd o Pro One NEXT, uma solucao
avancada de melhoria da continuacao de atividade, atualmente em fase
piloto na Europa, através de Centros de Comando dedicados,
permitindo a monitorizacao em tempo real e a gestao proativa de casos
especificos, para minimizar os tempos de inatividade e maximizar as
eficiéncias operacionais.

Ao integrar dados, conectividade e capacidades de servico, a Stellantis
Pro One esta a evoluir de um fornecedor tradicional de hardware, para



um completo parceiro de ecossistemas, apoiando os clientes ao longo
de todo o ciclo de vida dos seus veiculos.

Este modelo permite uma intervencao mais rdpida através de uma
coordenacao entre as redes de concessiondrios, de pecas e de
assisténcia técnica, o que garante tempos de ciclo reduzidos, maior
previsibilidade e melhorias na continuidade de negdcio para os clientes.

“Com o Pro One NEXT, damos um passo decisivo na forma como
apoiamos o negocio dos nossos clientes’, afirmou Eric Laforge, vice-
presidente sénior global da Stellantis Pro One. “Ao combinarmos dados,
conectividade e alta capacidade operacional, através da integra¢ao
estreita de concessiondrios, do Centro de Controlo e dos Servicos
Técnicos e de Pecas da Stellantis, podemos gerir proativamente o
tempo de atividade dos veiculos, reduzir a complexidade e oferecer
valor tangivel todos os dias. E assim que reforcamos o nosso papel
como parceiro de confianca para os clientes profissionais.”

O Centro de Controlo desempenha um papel fundamental nesta
transformacao, estreitando a ligacao com o cliente, ao mesmo tempo
que da um valor operacional tangivel, incluindo custos mais baixos, com
0 objetivo de conseguir uma continuidade operacional dos veiculos a
100%.

Olhando para o futuro, a integracao da Inteligéncia Artificial e de
servicos baseados em dados ird aumentar, ainda mais, a escalabilidade
e permitir novos casos de utilizacao, incluindo a gestao proativa de
frotas e solucoes baseadas em servicos recorrentes.

Inovacao de futuro: concept auténomo “Box On Wheels” a desvendar
no Salao IAA de Hanbver

Sobre esta base, a Stellantis Pro One apresenta o concept “Box On
Wheels”, uma solucdao inovadora concebida como um ecossistema
completo, que abre a porta a novas utilizacoes e oportunidades de
negacio.

Em particular, com a proposta “Box On Wheels”, a Stellantis Pro One
repensa a entrega de “Ultima milha”, através de um veiculo sem
emissoes de escape e sem condutor, combinado com um conjunto
completo de servicos concebidos para otimizar as operacoes e reduzir
significativamente os custos operacionais.

Este veiculo autdnomo sera apresentado no Salao Automdvel IAA de
Handver, na Alemanha, a 14 de setembro, certame onde a Stellantis Pro
One apresentara a sua visao para a mobilidade profissional.

Um objetivo claro para 0 2030

“Temos como objetivo consolidar a Stellantis Pro One como uma
referéncia global para clientes profissionais e como lider mundial, pelo
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qgue o que apresentamos no Dia do Investidor, de 27 de maio, demonstra
claramente a solidez do nosso percurso, “afirmou Emanuele Cappellano,
Diretor de Operagdes para a Europa Alargada e Marcas Europeias, e
Diretor Global da Stellantis Pro One: “Gracas ao empenho de Eric
Laforge e de toda a equipa global da Pro One, estamos a transformar a
forma como servimos o0s nossos clientes, combinando exceléncia de
produto, tecnologias avancadas e um ecossistema totalmente
integrado. Esta abordagem permitir-nos-a impulsionar um crescimento
sustentavel, aumentando os volumes em 30%, e trabalhar no sentido
de alcan¢ar 100% de tempo de atividade dos veiculos.”

#HH

Sobre a Stellantis Pro One

A Stellantis Pro One, Unidade de Negdcios dedicada a Veiculos
Comerciais Ligeiros a nivel global, reune a forca de marcas como a
Citroén, FIAT Professional, Opel Peugeot, Ram e Vauxhall para
responder as necessidades de clientes profissionais em todo o
mundo. Com mais de 21.000 pontos de venda e assisténcia
dedicados, a Stellantis Pro One oferece um dos portefdlios de
produtos e servicos majis abrangentes do mercado. Desempenhando
um papel fundamental no éxito da Stellantis, esta Unidade de
Negdocios concentra-se em tecnologias de emissoes zero, servicos
conectados e solucoes centradas no cliente. O seu programa
Stellantis CustomFit oferece conversoes personalizadas de veiculos,
tanto através de opcoes integradas de fabrica como de uma rede de
parceiros qualificados, abrangendo uma vasta gama de aplicacoes
profissionars.

Sobre a Stellantis

Stellantis N.V. (NYSE: STLA/ Euronext Milan: STLAM/ Euronext Paris:
STLAPR) é um dos principais fabricantes mundials de automaoveis, cuja
missao é proporcionar aos seus clientes a liberdade de escolha do seu
meio de mobilidade, adotar as tecnologias mais recentes e criar valor
para todas as partes interessadas. O seu portefdlio unico de marcas
iconicas e inovadoras inclui Abarth, Alfa Romeo, Chrysler, Citroén,
Dodge, DS Automobiles, FIAT, Jeep®, Lancia, Maserati, Opel, Peugeot,
Ram, Vauxhall FreeZmove e Leasys. Para mais informacoes, visite
www.stellantis.com.
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Para mais informacoes, por favor contacte:

Stellantis Pro One

Marinella Vicenzini +39 338 111 2872 - marinella.vincenzini@stellantis.com

Stellantis

Jorge Magalhaes +351 96 986 16 80 — jorge.magalhaes@stellantis.com

www.stellantis.com

www.media.stellantis.com/pt-pt/
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